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L’offre deservices
Primonial rencontre

un vif succès
Loffre de services aux CGP de Primonial

(logée au sein de Primonial Partenaires
dirigée par Geoffrey Repellin) séduit un

grand nombre de CGP. Et plus particulière-

ment ceux soucieux de se libérer de toutes
les tâchesadministratives, celles liées aux
problématiques réglementaires, juridiques

ou fiscales, particulièrement chrono-

phages. Cette offre, « l'Office by Primo-

nial », intéresse tout autantles cabinets de

toute petite taille que les plus gros
puisqu'elle est couplée, pour ceux qui le

souhaitent, à d’autres servicescommeune

étude patrimoniale, desséancesde forma-

tion validantes, un suivi descommissions
grâce ausystèmeinformatique développé

ou bien une offre de produits en architec-

ture ouverte. Pour l’heure, cette offre, qui

mobilise 35 personnesà temps plein, a

séduit une centainede clients. Geoffrey

Repellin vise 200 clients à l’horizon 2025.
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